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Ⅳ

어떤 시장에서든 콘텐츠 기획, 개발 및 마케팅은 어려운 일입니다.

비판적이고, 데이터 중심적이면서, 위험 회피적이고, 전문가의 의견을 중요시하는
기술 제품/서비스 구매 고객의 특성은 마케팅 담당자에게 특히 어려운 과제를
던지죠.

하지만 이 고객의 고유한 특성을 이해하고 이러한 차이점에 응답하면 고객의
관심을 끌고

호감을 얻는 콘텐츠를 만들 수 있습니다.
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질문 있으시면 자유롭게
해주세요 ☺




